ROMAN WLOSCINSKI

DANE OSOBOWE

CURRICULUM VITAE

Stan cywilny: kawaler
Narodowos¢: polska

Miejsce zamieszkania — Ptock
Data urodzenia: 13.03.1972

DOSWIADCZENIE ZAWODOWE

od 05’99

06’98 — 04’99

09 '96 — 04’98

10’95 - 09'96

KLIMAS Sp. z 0.0.

stanowisko: kierownik dziatu sprzedazy

zakres obowigzkow: kontrolowanie poziomu sprzedazy, nadzor
nad grupg akwizytorbw, monitorowanie i raportowanie
osigganych wynikow, odpowiedzialno$¢ za kontakty z klientami,
prowadzenie negocjacji i rozmdéw handlowych, budowanie
strategii dziatalnosci firmy, przygotowywanie sktadu ofert
handlowych do druku, wdrazanie nowych strategii dystrybuciji
produktow, badania rynkowe, realizowanie programow
promocyjnych wewnatrz sklepow, wspottworzenie strategii
dziatan handlowych

stanowisko: przedstawiciel regionalny woj. mazowieckiego
Zakres obowigzkow: sprzedaz bezposrednia, pozyskiwanie
klientow, wspdtpraca z firmami, negocjacje przez telefon

WIGORO S.A.

stanowisko: specjalista ds. dystrybucji produktow

zakres obowigzkéw: realizowanie zatozen strategii dystrybuciji,
sprzedaz bezposrednia, nawigzywanie kontaktéw handlowych
z klientami w okregu oraz budowanie statych relacji, zbieranie
zlecenh na ustugi, profesjonalna prezentacja towaru, wspétpraca z
klientami hurtowymi i detalicznymi w obrebie regionu, zawieranie
i negocjowanie kontraktow, maksymalizacja sprzedazy

DUROX Sp. z o.0.

stanowisko: technik sprzedazy

zakres obowigzkow: odpowiedzialno$¢ za realizacje zaméwien
handlowych, negocjacje i zawieranie kontraktéw z klientami,
pozyskiwanie nowych Kklientéw, reprezentowanie firmy na
podlegtym terenie



WYKSZTALCENIE

1995 — 1998 Studia licencjackie na UW ,Zarzadzanie i Marketing”

1990 — 1995 Technikum ekonomiczne w Plocku

KURSY | SZKOLENIA

2.09-5.09.1998 .~oztuka efektywnej prezentacji” — szkolenie zorganizowane w

Warszawie przez firme Unitex

15.03.1997 .Profesjonalne techniki sprzedazy” — szkolenie zorganizowane

przez firme Bestsell

21.07 - 23.07.1996 ,Sprzedaz i komunikacja z klientem”

UMIEJETNOSCI

o Znajomosc¢ jezyka angielskiego
Znajomosc¢ obstugi komputera: Windows 98, Ms Word 97,
Excel 97, Access, Power Point

e Posiadanie prawa jazdy kat. B

e Znajomosc¢ profesjonalnych technik sprzedazy

o Umiejetnosci negocjacyjne i perswazji

o Umiejetnosci prowadzenia rozmow handlowych

¢ Umiejetnosci pedagogiczne
ZAINTERESOWANIA

e Sporty ekstremalne (wspinaczka wysokogorska)
e Muzyka rozrywkowa
¢ Internet (wykorzystanie do sprzedazy ustug i produktéw)



Roman Wioscinski
ul. Lukrowana 29
18-023 Ptock
Frizo Polska Sp. z o.0.
Dziat Handlowy
ul. Kalinowa 16
05-820 Warszawa

Szanowni Panstwo,

W nawigzaniu do ogtoszenia zamieszczonego w Gazecie Wyborczej (z dn.
25.09.00), chciatbym zaprezentowaé swojg osobe jako kandydata na stanowisko
kierownika sprzedazy w firmie Frizo Polska Sp. z o.o.

Moje bogate doswiadczenie w branzy handlowej pozwala mi sadzic, ze jestem
osobg kompetentng, aby wykonywaé obowigzki kierownika. Nadmieniam, ze
posiadam bogate doswiadczenie w pracy na podobnym stanowisku. Swojg kariere
zawodowg w firmie Klimas rozpoczatem pracujac jako przedstawiciel regionalny
wojewddztwa mazowieckiego w branzy débr szybkozbywalnych. Doktadnie poznatem
charakter tej pracy i miatem mozliwos¢ bezposredniego kontaktu z klientami. Moje
umiejetnosci przyczynity sie w znacznym stopniu do duzego obrotu firmy (5%). Moja
efektywnos¢ zostata szybko dostrzezona i juz po roku pracy zaproponowano mi
awans na stanowisko Kierownika Dziatu Sprzedazy.

Jako Kierownik Dziatu Sprzedazy w firmie Klimas Sp. z o.0. miatem okazje
zapozna¢ sie ze strategiami dziatan handlowych. Bytem takze odpowiedzialny za
monitorowanie dziatan podlegtych przedstawicieli handlowych. Wspoétpraca z innymi
firmami pozwolita mi zapozna¢ sie ze standardami funkcjonujgcymi w branzy
handlowe;j.

Posiadam osobowosciowe predyspozycje do wykonywania pracy zwigzanej
z kontaktem z ludzmi. W kontaktach tych wykazuje takt i kulture osobistg. W
dziataniu jestem elastyczny, tatwo dostosowuje sie do zmieniajgcych sie warunkdw i
sytuacji, ponadto wykazuje duzg odpornos¢ na stres. Przekonatem sie o tym
podczas prowadzenia trudnych negocjacji i przy finalizowaniu kontraktow. Czesto
musiatem tez dziata¢ pod presjg czasu i uczestniczy¢ w prezentacjach produktu.

Cechuje mnie entuzjazm, odwaga, w sposéb efektywny rozwigzuje problemy.
Jestem osobg lojalng, dbam o wizerunek firmy, ktorg reprezentuje. Pewnosc¢ siebie i
zdecydowanie, pozwalajg mi skutecznie realizowaé zadania, z ktérych wywigzuje sie
z rzetelnoscia.

Wspotpraca z Panstwem bedzie dla mnie ciekawym doswiadczeniem i pozwoli
mi na rozwijanie moich zainteresowan zawodowych z obopdlng korzyscig. W
przypadku zainteresowania mojg kandydaturg prosze o kontakt.

Z powazaniem
Roman Wioscinski

Wyrazam zgode na przetwarzanie danych osobowych zawartych w mojej ofercie pracy dla
potrzeb niezbednych w procesie rekrutacji zgodnie z Ustawg z dnia 29.08.97 o Ochronie
Danych Osobowych, Dziennik Ustaw Nr 133 Poz. 883.



